artykut sponsorowany

axioma

DYSTRYBUCJA

2

Warlta.

WYBIERAJAC POLISE, WARTO SKORZYSTAC Z POMOCY SPECJALISTOW

Przez posrednika nie znaczy drozej

Wykupujac polise ubezpieczeniowa, wielu z nas
prébuje samodzielnie poréwnywacé oferty roéz-
nych firm w przekonaniu, ze uda sie w ten spo-
sOb zaoszczedzié. Tymczasem, korzystajac z po-
srednictwa agencji, mozemy nie tylko otrzymac
tansza oferte, ale tez unikniemy przykrych nie-
spodzianek w momencie likwidacji szkody.

- Przy zawieraniu umowy
ubezpieczenia najwazniej-
sze sa zawsze zakres polisy
oraz wylaczenia od odpo-
wiedzialnosci, czyli to,
w jakich sytuacjach ubez-
pieczyciel odméwi nam
wyptaty odszkodowania -
podkresla Elzbieta Dyhda-
lewicz (na zdjeciu) z agencji
ubezpieczeniowej Axioma
Dystrybucja w Zabrzu. - Skupianie sie tylko na cenie to
wielokrotnie droga donikad. Czesto ludzie nie analizujg
bowiem zakresu ubezpieczenia. Widza Iub stysza sformu-
towanie ,ubezpieczenie pelne’, a ,pelne’ moze dla kazdego
oznacza¢ co$ innego. Wezmy na przyktad ,koszty poszu-
kiwania przyczyny szkody”. Czasem peka nam rura
w Scianie i dochodzi do zalania. Cze$¢ ubezpieczen nie za-
wiera takiej opcji i obejmuje tylko skutki zalania. Oznacza
to, ze nie kazdy ubezpieczyciel pokryje wowczas
koszty zwigzane z rozkuciem $Sciany i wymiang rury.
Ludzie czesto nie wiedza o tego typu niuansach, na
ktére my, podczas rozmowy, mozemy zwroéci¢ uwage
- dodaje.

To szczegdlnie istotne w przypadku ubezpieczen do-
browolnych. O ile bowiem np. obowigzkowa polisa
OC pojazdéw mechanicznych, OC rolnikéw z tytutu
posiadania gospodarstwa rolnego, zawodu, etc. musi
zawierac elementy okreslone w ustawie, tu towarzy-
stwa ubezpieczeniowe maja duzo wieksza dowolnosc
w tworzeniu oferty pod katem zakresu, sum ubez-
pieczenia, ogélnych czy tez szczegdlnych warunkéw
ubezpieczenia, bo kazdy z nas ma inne potrzeby
irézne mozliwosci finansowe.

- Dlatego w przypadku ubezpieczenn dobrowolnych
zalecatabym juz kontakt z agentem. W naszej agencji

mamy oferty ponad 30 towarzystw ubezpieczenio-
wych, wiec jesteSmy w stanie przygotowac i poréw-
naé¢ rézne mozliwosci proponowane przez zaktady
ubezpieczen - podkresla Elzbieta Dyhdalewicz,
zwracajac jednoczes$nie uwage, ze korzystanie z po-
Srednictwa wcale nie oznacza, ze za polise zaptacimy
wiecej, niz w sytuacji, gdy samodzielnie wybieramy
oferte. - Zdajemy sobie sprawe, ze parametr ceny jest
dla kazdego wazny. Weryfikujac rzeczywiste potrze-
by klienta, staramy sie wiec oferowac produkty, kté-
re sg zardwno uzyteczne, jak i atrakcyjne pod wzgle-
dem cenowym. Nam tak naprawde za posrednictwo
ubezpieczeniowe zaptaci towarzystwo ubezpiecze-
niowe, a jako agencja jesteSmy w stanie da¢ kliento-
wi dodatkowa znizke - dodaje.

Ale pluséw korzystania z posrednictwa agencji jest
wiecej. - Klienci doceniajg nas réwniez za pomoc me-
rytoryczna w przypadku likwidacji szkody, gdzie pro-
ces formalnosci bywa czasem ztozony. Mamy wypra-
cowane rozwigzania, aby likwidacja szkéd naszych
Klientéw przebiegata sprawnie i nie byta dla nich cza-
sochtonna. Cudownie jest zaptacic¢ za polise 50 ztotych
mniej. Gorzej, gdy w przypadku ktopotéw na etapie li-
kwidacji szkody chodzi juz o duzo wieksze pienigdze
ze wzgledu na jej rozmiar lub brak wtasciwej ochrony,
kiedy nie mamy juz do kogo sie zwrdcié, bo zawierali-
smy polise przez infolinie czy Internet - zwraca uwa-
ge Elzbieta Dyhdalewicz. - Oczywiscie, nie mozna po-
réownywac polis zero-jedynkowo, ale na pewno przy-
gotowujac kilka ofert po wczes$niejszej rozmowie
z Klientem jesteSmy w stanie pokazad, co jest atutem
kazdej z nich. Mozemy zwréci¢ uwage, ze w jednej jest
lepszy assistance, a w innej autocasco. Majac wielolet-
nie doswiadczenie jesteSmy w stanie szybko zapropo-
nowac optymalng oferte. Klient oszczedza wiec czas,
pienigdze, moze zada¢ pytanie, ktére nie pozostanie
bez odpowiedzi, i podjac¢ najlepsza dla siebie decyzje
na podstawie konkretnej wiedzy. Nasza mocna strona
jest wszechstronnosc, jak réwniez wiedza ekspercka
w zakresie wszystkich typoéw ubezpieczen. Zalezy
nam, zeby Klient dostat dobrg oferte i wrdcit do nas za
rok, opowiedziat o nas innym. To najwieksza radosé
i satysfakcja z pracy, ktéra wykonujemy z oddaniem
- podsumowuje Elzbieta Dyhdalewicz.



